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SIE WOLLEN IHRE IMMOBILIE VERKAUFEN'?
WIR VERSPRECHEN, DASS SIE KEINE ARBEIT DAMIT HABEN.

IMMOBILIENVERKAUF MIT ENGAGEMENT.




UNSER TIPP HEUTE: PLATZ SCHAFFEN

Mit der Zeit haben sich oft (zu) viele Mébel angesammelt. Sie verkaufen
heute jedoch keine Mébel, sondern einen Lebensraum — und der muss
sichtbar und damit fihlbar sein. Das Gefuhl von Enge, das voll gestellte
Raume vermitteln, wird sich sonst beim Interessenten kaufverhindernd
auswirken. Verlagern Sie uberflissige Mdbel in einen Raum, den Sie z.B.
bei einer Spedition anmieten.

Sachversténdiger fur Saomme, QV ’MJ %

Immobilienbewertung
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WIR LADEN SIE EIN!

Es ist ganz einfach, eine Immobilie zu verkaufen. Sie haben das Objekt, der
andere das Geld. Ein Notar macht den Vertrag. Fertig. Es gibt nur ein paar
Dinge, die zu tun sind. Ein paar mehr Dinge.

Eines dieser wichtigen Dinge heiBt: emotionales Marketing. Ihren zukunfti-
gen Kéufer mit gezielten MaBnahmen anzusprechen und zu finden.

Denn der Kauf einer Wohnung oder eines Hauses ist mehr als nur GréBe
und Preis. Letztendlich ist es eine Herzensangelegenheit.

Wir méchten Sie herzlich einladen, mit uns das sensible Thema Immobilien-
Verkauf zu besprechen. Jeden Mittwoch bieten wir interessierten Eigentu-
mern in unserem Buro in der AlexanderstraBe dazu die Gelegenheit.

Die Themen unter anderem: Sie denken Uber den Verkauf Ihrer Immobilie
nach? Sie wiinschen eine Markt- und Wettbewerbsanalyse fur lhre Immo-
bilie? Sie méchten wissen, welchen Preis lhre Immobilie zurzeit erzielen
kann? Sie brauchen Ideen zur geschickten Vermarktung und Inszenierung?

Wir sehen uns! Jeden Mittwoch von 16-18 Uhr. Andere Termine sind nach
Absprache selbstverstandlich méglich.

' GRAN DORF . Gréandorf Immobilien | AlexanderstraBe 148 | 26121 Oldenburg
| Tel: 0441136 17 43 13 | Fax: 0441 36 17 43 14

I MMOBILIE N www.immobilien-graendorf.de | info@immobilien-graendorf.de




WIR SAGEN DANKESCHON:
DENN SIE SIND UNSERE BESTE REFERENZ

~Gerne denke ich an unsere Gesprache zurlck, die Sie und ich mit Besu-
chern gefihrt haben.

Das mein Haus doch recht schnell verkauft wurde, verdanke ich lhrer kompe-
tenten und sachlichen Art und Weise, wie Sie gegenliber méglichen Kaufinte-
ressenten, meine Meinung zum Verkauf vertreten haben. Zu keiner Zeit hatte
ich den Eindruck, dass bei Ihnen der Gedanke an Ihrer Provision im Vorder-
grund stand, ganz im Gegenteil, erst kommen die machbaren Wiinsche Ihrer
Kunden.

Auch lhre hilfreichen Hinweise ( Energieausweis ) runden das positive Bild
ab. Ich hoffe, dass meine Nachfolger hier im Haus genauso denken, und
bedanke mich nochmall ganz herzlich fur lhre Hilfe, ohne diese Unterstiitzung
wirde ich wahrscheinlich immer noch einen Kaufer suchen®

Gerd Makella, Verkdufer eines Einfamilienhauses Sandkrug
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